‘Regole di Spinale-
Strada a ribasso record

Si aggiudica la gara offrendo meno della melta

GIULIANO BELTRAMI

GIUDICARIE - 51,8 per cento di
ribasso. Questo e il risultato
dell'ultima gara d’appalto ban-
dita dalle Regole di Spinale-Ma-
nez (nella foto la sede) per la si-
stemazione di una strada sot-
to Madonna di Campiglio. Tra-
dotto, significa che se l'impor-
to a base d’asta & di 130.000 eu-
ro, limpresa che si aggiudicail
lavoro prendera poco pit di
60.000 euro. Certo, si adopere-
ra per variazioni in corso d'ope-
ra, ma non ce la fara a risalire
la china fino al prezzo a base
d’asta.

«A queste condizioni si rischia
di fallire tutti i giorni. Meglio
andarsene. Poi i politici non si
lamentino perché le imprese lo-
cali abbandonano».

Sisfoga cosi il giovane impren-
ditore della Rendena che abbia-
mo davanti. Nome? «Non voglio
che sia scritto». Perché? Non
siamo in una democrazia ma-
tura? «Di sicuro, ma siccome
per i piccoli appalti, quelli sot-
to i 150.000 euro per capirci, i
Comuni possono invitare 7 dit-
te, se passo per uno che fa ca-
sino non mi invitano pit. E io
non ho la forza per partecipa-
re ad appalti milionari».

Ahi, ahi! «Ahi, ahi si! Per I'ap-
palto di cui parlavo, ho prova-
to ad inserire i dati nel compu-
ter riguardo ai prezzi offerti dal
vincitore. Sa cosa salta fuori?
Che il costo di un operaio non
potra superarei 17 euro all'ora,
quando in realta all'azienda co-
sta pit1 di 25 euro. Quanto al ma-
teriale, stando cosi le cifre, do-
vrebbero pagarlo 6 euro, men-
tre a quel prezzo non lo trovi
nemmeno in cava, senza con-
tare il trasporto. Faccio riferi-
mento in specifico a questo ap-
palto (al quale, per inciso, non

La polemica: «Impossibile starci dent

ho partecipato, percio mi sen-
to tranquillo), perché a queste
condizioni non si pud andare
avanti».

Cid detto, il nostro interlocuto-
re parte con una sfilza di do-
mande: «E possibile che ci sia-
no ribassi oltre il 50 per cento
sugli appalti pubblici con i prez-
zi della Provincia? Perché le
Amministrazioni scelgono il
massimo ribasso, anziché le
medie e le offerte anomale? Per-
ché le Associazioni di catego-
ria (gli artigiani, per esempio)
non intervengono presso gli en-
ti pubblici? E perché, in caso di
aggiudicazione con un ribasso
cosi elevato, I'ente appaltante
non chiede la giustificazione
per i prezzi offerti? Infine, se la
direzione lavori di quel cantie-

 re facesse quello che deve fa-

re, I'impresa chiuderebbe per-
ché lavora sotto costo. Anche
perché ci sono gli oneri per la
sicurezza. Seil direttore lavori
ti fa rispettare tutto quello che

c'e scritto nel capitolato (por-
tare il we e la baracca, realizza-
re la recinzione del cantiere),
aumenta ulteriormente il costo.
Gli imprenditori si augurano
sempre che la direzione lavori
non sia pignola, ossia, per
esempio, non ti faccia monta-
re la baracca o il we. Allora

ualcosariesci a risparmiarey.

irrefrenabile 'imprenditore.
«Tutto questo - osserva - vale
per i lavori pubblici, ma anche
per i privati. Vedo prezzi e 1i-
bassi fuori da ogni logica, La
tentazione di un imprenditore
& di lasciare i camion parcheg-
giati nel capannone e gli uomi-
ni a casa. Ho visto ribassi addi-
rittura soprail 60 per cento, ve
ne rendete conto? Fra l'altro,
prezzi come questinon posso-
no piacere nemmeno alle Am-
ministrazioni comunali, perché
ne va della qualita. Vorrei - &
I'ultimo auspicio accorato -un
impegno maggiore dell'Asso-
ciazione Artigiani».

ro. L'Assoartigiani che fa?»
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